Financieel plan tel1.nl voor een onderneming met een startkapitaal van €250.000, gericht op het
genereren van een maandelijkse omzet tussen €5.000 en €10.000 via tell.nl:

##H# **1. Investeringsbegroting™*
**Totaal beschikbare kapitaal: €250.000**

#iHH# ** A Initiéle kosten**

1. **Websiteontwikkeling en platformintegratie**
- Professionele website en e-commerce integratie: €25.000
- Onderhoud en hosting voor 3 jaar: €10.000

2. **Marketing en branding**
- Branding (logo, huisstijl, etc.): €5.000
- Digitale marketing (Google Ads, social media, SEO) voor 1 jaar: €30.000
- Promotiecampagnes (introducties, events): €10.000

3. **QOperationele kosten**
- Kantoorruimte en apparatuur (huur, inrichten): €20.000
- Softwarelicenties (projectmanagement, CRM, betaalplatforms): €5.000

4. **Product- en dienstontwikkeling**
- Ontwikkeling van kernproducten/diensten: €40.000
- Voorraadbeheer en inkoop: €30.000

5. **Buffer en onvoorziene kosten**
- Financiéle buffer: €50.000
- Juridische en administratieve kosten: €5.000

**Totale initiéle kosten: €230.000%**

**Restkapitaal voor verdere groei en flexibiliteit: €20.000**

### **2. Exploitatiebegroting**

#### **A. Verwachte maandelijkse inkomsten**
- Gemiddelde omzet: €7.500 per maand (conservatieve inschatting).

#### **B. Verwachte maandelijkse kosten**

1. **Marketing en promotie**: €2.000

2. **Personeelskosten (indien van toepassing)**: €3.000

3. **Operationele kosten (onderhoud, software, abonnementen)**: €1.000
4. **Onvoorziene kosten en investering in groei**: €500

**Totale kosten per maand: €6.500**

**Winstmarge per maand: €1.000**
**Jaarlijkse winst (bij constante groei): €12.000**



### **3. Financiéle planning en groei**

#i## **A. Opschalingstrategie**

1. **Investeren in nieuwe markten**: Focus op internationale uitbreidingen via tel1.nl, gericht op
nichemarkten.

2. **Diensten uitbreiden**: Aanvullende producten/diensten ontwikkelen die aansluiten bij de
vraag.

3. **Geautomatiseerde processen**: Implementeren van Al-tools en procesoptimalisatie voor
kostenbesparing.

#### **B. Groeipercentages™*
- Jaar 1: Verwachte omzetgroei van 10% per kwartaal.
- Jaar 2: Maandelijkse omzet van €12.000-€15.000.

#i## **4. Risicoanalyse en buffergebruik**

1. **Marktrisico**: Lage vraag kan worden opgevangen door extra marketingbudget (€5.000
beschikbaar).

2. **Technologisch risico**: Regelmatig onderhoud en updates aan de website (gepland in budget).
3. **Financiéle risico’s**: Het €50.000 bufferkapitaal biedt ruimte voor onvoorziene situaties.

### **Conclusie**

Met een solide startkapitaal van €250.000 biedt dit plan voldoende ruimte om een duurzame
onderneming op te bouwen via tel1.nl. Door een focus op marketing, productontwikkeling en
strategische groei kan een omzet van €5.000 tot €10.000 per maand realistisch worden behaald, met
mogelijkheden tot opschaling in de toekomst.



